
Communication  &  Network

日本の未来を担う若者と、応援する人たちとをつなぎ、
新たな価値を創造し、地域経済や社会に貢献する企業を目指します。

サービスからソリューションへの進化

「住まい」と「旅」の提供で構築してきた学生顧客ネットワークは他に類を見ません。それは一見、当社にとって学生だけがお

客様のように捉えられがちです。しかし、当社が提供するさまざまなサービスコンテンツは、経営の合理化と学生サービスの強

化を図る大学にとって、また、所有不動産の有効活用を考える企業・社会、そして不動産オーナーにとって、その課題解決に

有効なソリューションに他なりません。この両者を結び付けるノウハウこそが、当社の「強み＝企業ドメイン」なのです。

不動産オーナー、大学、学生
3つのニーズで課題解決



首都圏大学への進学傾向

大学進学者（女子学生）の増加

学生確保のための差別化

学生の就職率UP

経営の合理化、収益の確保

私たち毎日コムネットグループは、1979年の設立以来、首都圏

大学生の合宿研修に特化した旅行業からスタートし、新卒採用

支援などに事業領域を拡大した「学生生活ソリューション事業」

と現在の中核事業である「不動産ソリューション事業」を展開し

ております。

最近では、中核事業となった「不動産ソリューション事業」の領

域をさらに拡大し、公共団体や企業に対してPRE、CRE戦略を

成功に導く「ワンストップ・ソリューション」を提供することで、ヒト・

モノ・カネ・情報に続く第五の経営資源とされる「不動産」の潜

在的価値を引き出し、企業価値増大の実現を図ってまいります。

株式会社毎日コムネット
代表取締役社長　小野田　博幸

●大学校地または周辺での
  学生マンション、学生寮経営
●大学業務の受託事業

●学生マンションの開発、
  コンサルティング、運営、総合管理

●合宿・研修、各種旅行の企画手配
●スポーツ、音楽イベントなどの企画運営

●学生人材紹介および就職支援事業
●その他学生向け商品の取り扱い

保有資産の収益化 減損会計の導入 相続対策
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